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Contenidos

Fundamentos:

Los negocios internacionales, ambito de aplicacion directa y cotidiana de la actividad logistica, se
encuentran regulados por un conjunto de normas surgidas del derecho internacional publico y del
privado, como asi también de los acuerdos comerciales alcanzados por medio de la autonomia de la
voluntad de las partes.

Para los futuros licenciados en Logistica, en especial para quienes desempefien su actividad
profesional en el &mbito de los negocios internacionales y en particular, los relacionados con el
movimiento de cargas y la prestacion de servicios que éstos involucran, resulta tutil e indispensable
en algunos casos, poseer conocimientos precisos sobre las modalidades de contratacion
internacional, sus normas regulatorias y sus efectos operativos, sobre los alcances juridicos de las
operaciones que se ejecutan y sus riesgos legales y econdmicos, como asi también sobre aspectos
aduaneros, del transporte y del seguro aplicados a tal tipo de negocios. Estos son los fundamentos y
la perspectiva de esta asignatura, en el contexto de la carrera.

En cuanto a las competencias especificas, sefialamos:

1.- Que el alumno identifique el plexo normativo que enmarca las operaciones de comercio
internacional de mercaderia en particular, y el &mbito de los negocios internacionales en general.
2.- Que el alumno comprenda las condiciones contractuales pactadas por las partes y sus
consecuencias en la operatoria logistica asociada a la ejecucion de las mismas.

3.- Que el alumno pueda establecer y jerarquizar los pasos criticos de la operatoria logistica
destinada a mercados internacionales.

Contenidos Minimos:

Impuesto a las importaciones y exportaciones. Cddigo Aduanero Argentino. Compra venta
internacional de mercancias. Reglas de la Camara de Comercio Internacional (CCI) sobre
aceptacion voluntaria acerca de las condiciones de entrega de las mercancias y productos
(INCOTERMS). Reglas de la Camara de Comercio Internacional relativas al crédito documentario
(BROCHURE). Contrato de seguros. Seguros internacionales sobre la carga, maritimos, terrestres y
aereos.

Competencias Generales:

Detectar y analizar situaciones probleméticas del campo profesional a fin de elaborar y proponer
alternativas de soluciéon
Capacidad para negociar soluciones y acuerdos aceptables en situaciones profesionales

Programa de Estudio (detalle unidades de aprendizaje):

Moddulo Introductorio: Concepto y ambito del Derecho de los Negocios Internacionales.

Unidad I:

1.- Derecho de los negocios internacionales. Conceptualizacién. Ambito de desarrollo y alcances
actuales.

2.- Comercio Internacional. Teoria. Aspectos macroecondmicos del comercio internacional y su
vinculacion con las normas internacionales que lo regulan.

Unidad II:

1.- Derecho Internacional Econémico. El derecho y la economia. Definicién, antecedentes, fuentes y
principales caracteristicas del derecho econdmico. Sistema econdmico internacional: bases
econdmicas y juridicas.

2.- Principios del sistema de comercio internacional. Acuerdo General de Aranceles Aduaneros y




Comercio (GATT). Organizacién Mundial de Comercio (OMC). Cooperacion y desarrollo
internacional.

Moédulo de Integracion Regional y Acuerdos Comerciales Internacionales:

Unidad III:

1.- Tratados comerciales. Tipos y caracteristicas. Perspectiva desde el Derecho Internacional Publico
y desde el Derecho Internacional Econdmico.

2.- Tipos de integracion regional. Identificacion y caracteristicas principales (Zona de Libre
comercio, Unién Aduanera, Mercado Comun y Unién Econdmica).4

Unidad IV:

1.- Antecedentes histdrico-juridicos de la Union Europea. Principios generales del derecho que rigen
en su ambito. Estructura institucional. Funciones y competencias.

2.- Antecedentes histdrico-juridicos del Mercosur. Principios generales del derecho que rigen en su
ambito. Estructura institucional. Funciones y competencias.

Moédulo de Contratacion Internacional:

Unidad V:

Contratacion internacional. Marco general de los contratos internacionales: normativas regulatorias.
Contenido de los contratos internacionales: aspectos generales y particulares. Especificidades de la
contratacion de compraventa internacional de mercaderia. Normativa aplicable. Identificacion y
analisis de tipos contractuales internacionalmente utilizados. Propiedad intelectual. Normas
regulatorias en el &mbito internacional.

Unidad VI:

Contratacion internacional y Medios de pago. Reglas de la Cadmara de Comercio Internacional
relativas al crédito documentario (BROCHURE). Contratacion internacional y Sistemas de
Resolucion de Conflictos. Aplicacion de normas de Derecho Internacional Privado. Norma Material
Directa. Reconocimiento y ejecucion de sentencias extranjeras. Autonomia de la voluntad y prorroga
de Jurisdiccién. Arbitraje comercial internacional. Clausulas arbitrales.

Moédulo de Aspectos Operativos:

Unidad VII:

Operaciones de comercio internacional. Regulaciones aduaneras. Organismos y Sujetos
intervinientes. Identificacion de funciones. Tipos y alcances de las destinaciones aduaneras.
Procedimientos legales previstos en la normativa aduanera y régimen sancionatorio.

Unidad VIII:

Clasificacion y valoraciéon aduanera. Régimen arancelario del comercio exterior. Normas de origen.
Disposiciones de la Organizaciéon Mundial del Comercio (O.M.C.). Practicas desleales al comercio
internacional: Dumping y Subvenciones. Normativa aplicable. Reglas INCOTERMS. Alcances en el
ambito del comercio internacional. Transferencia de responsabilidad y riesgos. La actividad
aseguradora en el comercio internacional. Seguros de transporte de mercaderias y de garantias
aduaneras.




Metodologia

Objetivos y descripcion de estrategias pedagdgicas por unidad de aprendizaje:

Modulo Introductorio: Concepto y &mbito del Derecho de los Negocios Internacionales.
Unidad I: Derecho de los negocios internacionales.

- Resultado del aprendizaje:

Comprender el contexto material y juridico de los negocios internacionales.

- Estrategias de ensenianza y aprendizaje:

Clases teoricas y practicas.

Exposicion de material elaborado por la Catedra.

Unidad II:

- Resultado del aprendizaje:

Comprender el contexto material y juridico del derecho econémico internacional en el cual se
insertan los negocios internacionales.

- Estrategias de ensefianza y aprendizaje:

Clases teoricas y practicas.

Exposicion de material elaborado por la Catedra.

Modulo de Integracion Regional y Acuerdos Comerciales Internacionales:

Unidad III: Tratados comerciales.

- Resultados del aprendizaje:

Reconocer las caracteristicas de los tratados comerciales internacionales y los distintos fenomenos
de integracién regional, e interpretar sus alcances

- Estrategias de ensefianza y aprendizaje:

Clases tedricas y practicas.

Exposicion de material elaborado por la Catedra.

Unidad IV: Fenémenos de integracion regional relevantes.

- Resultados del aprendizaje:

Reconocer las caracteristicas y el funcionamiento de los fendmenos de integracion regional de
mayor impacto relevancia e interpretar sus alcances

- Estrategias de ensefnianza y aprendizaje:

Clases teoricas y practicas.

Exposicion de material elaborado por la Catedra.

Moédulo de Contratacion Internacional:

Unidad V: Contratacién internacional.

- Resultados del aprendizaje:

Comprender las caracteristicas principales de los contratos internacionales, en especial el de
compraventa internacional de mercaderias, y su vinculacion con la actividad logistica.

- Estrategias de ensefianza y aprendizaje:

Clases tedricas y practicas.

Exposicion de material elaborado por la Catedra.

Unidad VI: Contratacion internacional.

- Resultados del aprendizaje:

Reconocer los aspectos componentes de los contratos internacionales.

- Estrategias de ensefianza y aprendizaje:

Clases tedricas y practicas.

Exposicion de material elaborado por la Catedra.

Moddulo de Aspectos Operativos:

Unidad VII: Operaciones de comercio internacional.

- Resultados del aprendizaje:

Identificar regulaciones aduaneras y el alcance de las mismas en relacion a la actividad logistica.




- Estrategias de ensefnianza y aprendizaje:

Clases teoricas y practicas.

Exposicion de material elaborado por la Catedra.

Unidad VIII: Regulaciones, usos y practicas comerciales internacionales.

- Resultados del aprendizaje:

Identificar regulaciones aduaneras, usos y practicas comerciales internacionales y el alcance de las
mismas en relacion a la actividad logistica.

- Estrategias de ensefianza y aprendizaje:

Clases tedricas y practicas.

Exposicion de material elaborado por la Catedra.

Carga Horaria por unidad de aprendizaje:
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Programa de trabajos practicos y/o aplicaciones:

Modulo Introductorio: Concepto y d&mbito del Derecho de los Negocios Internacionales.
Unidad I:

Clase 1: Teorica (2 horas)

Derecho de los negocios internacionales. Conceptualizacién. Ambito de desarrollo y alcances
actuales.

Clase 2: Teorica (2 horas)

Comercio Internacional. Teoria. Aspectos macroecondémicos del comercio internacional y su
vinculacion con las normas internacionales que lo regulan.

Unidad II:

Clase 3: Teorica (2 horas)

Derecho Internacional Econdmico. El derecho y la economia. Definicion, antecedentes, fuentes y
principales caracteristicas del derecho econémico. Sistema econdmico internacional: bases
econdmicas y juridicas.

Clase 4: Teorica (2 horas)

Principios del sistema de comercio internacional. Acuerdo General de Aranceles Aduaneros y
Comercio (GATT). Organizacién Mundial de Comercio (OMC). Cooperacion y desarrollo
internacional.

Moédulo de Integracion Regional y Acuerdos Comerciales Internacionales:

Unidad III:

Clase 5: Teorica (2 horas)

Tratados comerciales. Tipos y caracteristicas. Perspectiva desde el Derecho Internacional Pablico y




desde el Derecho Internacional Econdmico.

Clase 6: Teorica (2 horas)

Tipos de integracion regional. Identificacion y caracteristicas principales: Zona de Libre Comercio,
Union Aduanera, Mercado Comun y Unién Econdmica.

Clase 7: Practica (2 horas)

Trabajo Practico: Elaboracion cuadro comparativo entre caracteristicas tipificantes de cada
fenomeno de integracion regional.

Unidad IV:

Clase 8: Teorica (2 horas)

Antecedentes historico-juridicos de la Unién Europea. Principios generales del derecho que rigen en
su ambito. Estructura institucional. Funciones y competencias.

Clase 9: Teorica (2 horas)

2.- Antecedentes histoérico-juridicos del Mercosur. Principios generales del derecho que rigen en su
ambito. Estructura institucional. Funciones y competencias.

Clase 10: Practica (2 horas)

Trabajo Practico: Elaboracion cuadro comparativo de estructuras organicas y funciones de Union
Europea y Mercosur.

Moédulo de Contratacion Internacional:

Unidad V:

Clase 11: Teorica (2 horas)

Contratacion internacional. Marco general de los contratos internacionales: normativas regulatorias.
Contenido de los contratos internacionales: aspectos generales y particulares.

Clase 12: Teorica (2 horas)

Especificidades de la contratacion de compraventa internacional de mercaderia. Normativa
aplicable. Identificacién y andlisis de tipos contractuales internacionalmente utilizados.

Clase 13: Teorica (2 horas)

Propiedad intelectual. Normas regulatorias en el ambito internacional.

Clase 14: Practica (2 horas)

Trabajo Practico: Elaboracion de esquema identificatorio de elementos generales y particulares de
los contratos internacionales.

Unidad VI:

Clase 15: Teorica (2 horas)

Contratacion internacional y Medios de pago. Reglas de la Cadmara de Comercio Internacional
relativas al crédito documentario (BROCHURE).

Clase 16: Teorica (2 horas)

Contratacion internacional y Sistemas de Resolucién de Conflictos. Aplicacién de normas de Derecho
Internacional Privado. Norma Material Directa. Reconocimiento y ejecucion de sentencias
extranjeras.

Clase 17: Teorica (2 horas)

Autonomia de la voluntad y prérroga de Jurisdiccion. Arbitraje comercial internacional. Clausulas
arbitrales.

Clase 18: Practica (2 horas)

Trabajo Practico: Elaboracion de cuadro comparativo de sistemas de solucion de controversias
comerciales internacionales.

Moédulo de Aspectos Operativos:

Unidad VII:

Clase 19: Tedrica (2 horas)

Operaciones de comercio internacional. Regulaciones aduaneras.

Clase 20: Teodrica (2 horas)

Organismos y Sujetos intervinientes. Identificacién de funciones.

Clase 21: Teorica (2 horas)




Tipos y alcances de las destinaciones aduaneras.

Clase 22: Teorica (2 horas)

Procedimientos legales previstos en la normativa aduanera y régimen sancionatorio.

Clase 23: Practica (2 horas)

Trabajo Practico: Elaboracion de esquema identificatorio de las principales destinaciones aduaneras.
Unidad VIII:

Clase 24: Teorica (2 horas)

Clasificacion y valoracion aduanera. Régimen arancelario del comercio exterior. Normas de origen.
Clase 25: Teorica (2 horas)

Disposiciones de la Organizaciéon Mundial del Comercio (O.M.C.). Practicas desleales al comercio
internacional: Dumping y Subvenciones. Normativa aplicable.

Clase 26: Teorica (2 horas)

Reglas INCOTERMS. Alcances en el ambito del comercio internacional. Transferencia de
responsabilidad y riesgos.

Clase 27: Teorica (2 horas)

La actividad aseguradora en el comercio internacional. Seguros de transporte de mercaderias y de
garantias aduaneras.

Clase 28: Practica (2 horas)

Trabajo Practico: Elaboracion de esquema clasificatorio de las reglas Incoterms 2020.

NOTA: el cronograma expuesto de la asignatura esta sujeto al calendario académico del ciclo lectivo
en que se dicte.

Bibliografia (Obligatoria y Complementaria):

1. Cédigo Civil y Comercial de la Nacion (Ley 26.994)

2. Scotti, Luciana B., “Manual de Derecho Internacional Privado”, Edit. La Ley (2017).

3. Scotti, Luciana B. “Incidencias del Cédigo Civil y Comercial - Derecho Internacional Privado”.
Edit Hammurabi- José Luis Depalma (2015).

4. Feldstein de Cardenas, Sara L.. “Internacional Privado - Guia de Estudio del Cddigo Civil y
Comercial”. Edit. Estudio (2015).

5. Marzorati, Osvaldo, “Derecho de los Negocios Internacionales”, Editorial Astrea, 2003/2007.

6. Kaller de Orchansky, Berta. “Nuevo Manual de Derecho Internacional Privado” Edit Plus Ultra
(1993)

7. Boggiano, Antonio, “Curso de Derecho Internacional Privado (Derecho de las Relaciones Privadas
Internacionales)”, Editorial Abeledo- Perrot, 2000.

8. Goldschmidt, Werner, “Derecho Internacional Privado (Derecho de la Tolerancia)”,
EditorialDepalma, Octava Edicién, 1999.

9. WEINBERG, Inés, “Derecho Internacional Privado”, Editorial Lexis Nexis Depalma, Segunda
Edicién Actualizada, 2002.

10. Dornbusch, Rudiger y Fischer, Stanley, “Macroeconomia”, Quinta Edicién (1991 o siguientes),
Edit. Mc Graw Hill.

11. Kaller de Orchansky, Berta, « Nuevo Manual de Derecho Internacional Privado”. Edit. Plus Ultra.
Bs. As. 1.991.

Metodologia de enseianza y aprendizaje:

1.- Trabajo en clase:

Las clases presenciales incluiran exposiciones magistrales, clases dialogadas y ejercicios de
observacion, reflexion e interaccion entre los alumnos y se utilizaran distintos recursos tales como
pizarrdn, video, imagen, sonido, enlaces web, etc. Se dictaran 4 (cuatro) horas semanales de clases
presenciales, distribuidas en mddulos de 2 (dos) horas cada uno.

También se utilizara el ambito virtual para el desarrollo de determinados temas y para trabajar con




foros, intercambios, consultas, propuestas y elaboracion de trabajos, cumpliendo con la ensefianza
virtual definida en el plan de estudio y facilitando de esta manera la construccion colaborativa del
conocimiento.

2.- Clases tedricas o tedrico-practicas/nimero de horas semanales:

Las clases son teorico- practicas, con una carga semanal de 4 (cuatro) horas.

3.- Otras actividades:

Podran realizarse visitas a organizaciones del medio. En caso de organizarse por parte de la
Catedra, se procurara invitar a docentes y/o profesionales especialistas de otras asignaturas de la
carrera.

Sistema y criterios de evaluacion

a) En el caso de los alumnos regulares la nota final sera la obtenida en el examen final.

b) En el caso de los alumnos libres la ponderacion de la nota final resultara de la merituacion de la
instancia habilitante y del examen final, realizando un promedio de las notas obtenidas, del cual
surgira la calificacion final.

c) Se califica el examen final seguin la siguiente escala de calificaciones (s/Ord. N° 108/10 CS).
RESULTADO ESCALA NUMERICA ESCALA CONCEPTUAL

NOTA %

NO APROBADO 0 0%

1de1%al2%

2 de 13% a 24%

3 de 25% a 35%

4 de 36% a 47%

5 de 48% a 59%

APROBADO

6 de 60% a 64%

7 de 65% a 74%

8 de 75% a 84%

9 de 85% a 94%

10 de 95% a 100%

NOTA: cuando la primera (1a) cifra decimal, en la escala porcentual, sea de CINCO (5) o mas, se
aproximara al valor entero inmediato superior.

Para la evaluacion de los trabajos practicos, examenes parciales, integradores y finales se tendran
presentes los siguientes criterios:

* ortografia y redaccion;

* la precision de la respuesta;

* el correcto uso de los términos técnicos;

* la fundamentacion adecuada de la respuesta;

* la coherencia en la exposicidn y/o desarrollo del escrito;

* el procedimiento en la resolucion del planteo.

Requisitos para obtener la regularidad

Condiciones de regularidad.

Los alumnos deberan cumplir con los siguientes requisitos:

1) Rendir 2 (dos) examenes parciales individuales. Al final del cursado el alumno podra recuperar 1
(uno) de los examenes parciales no aprobados o no rendidos, en caracter de examen "recuperatorio”.
Cada parcial requerira para ser aprobado, como minimo, un 60 % del puntaje total asignado a cada
uno de ellos, de acuerdo a la Ord. N° 108/10-CS.

2) Asistir al 75% de las clases teorico - practicas. Cumpliendo con estos requisitos los alumnos
obtienen la condiciéon de Regular. El alumno que no cumpla todas las condiciones previstas




precedentemente para obtener la regularidad, debera rendir un examen "integrador" el que
abarcara la totalidad de los temas evaluados en el curso de la asignatura. Ord 18/03 CD y modif.
Quien no alcanz6 las condiciones de regularidad ni aprobo el examen integrador quedara en
condicién de libre.

Requisitos para aprobacion

Para aprobar la asignatura los alumnos podran estar comprendidos en alguna de la siguientes
condiciones:

1.- Alumno Promocionado:

Para aprobar la materia por intermedio del régimen promocional, el alumno debera haber ingresado
al cursado de la asignatura con las materias correlativas precedentes aprobadas. Debera aprobar los
dos examenes parciales con una calificacién minima equivalente al 75% del porcentaje total de cada
evaluacién. Una vez aprobados los dos examenes parciales deberd aprobar un examen integrador,
cuya calificacion se ajustara a la escala de calificaciones inserta en este programa (s/Ord.
108/10CS).

2.- Alumno Regular:

Para aprobar la materia como alumno regular, una vez aprobados los dos parciales, sin haber
alcanzado condiciones para rendir examen integrador, se debe rendir una evaluacion final oral o
escrita.

Caracteristicas de los examenes finales:

Los exdmenes finales son integradores, con revision de los conceptos generales y particulares de la
asignatura.

Los mismos incluyen temas de los trabajos practicos desarrollados durante el afio y aspectos
teoricos de diversos puntos de la asignatura relacionados con la tematica del Derecho de los
Negocios Internacionales. Los alumnos regulares rendiran un examen final escrito o escrito/oral, el
que requiere para su aprobacion, como minimo de un 60% del puntaje total definido para el mismo
(Ord. N° 108/10-CS.).

3.- Alumno Libre:

Para rendir como alumno libre se debera considerar lo siguiente:

Podran rendir la materia en calidad de alumno libre en las fechas establecidas en la programacion
académica de grado de la Facultad.

El alumno que opte por rendir en calidad de libre, debera superar dos instancias de evaluacion:
Instancia habilitante: el alumno debera presentar los 2 (dos) trabajos practicos requeridos por la
Catedra dentro de los 3 (tres) dias previos a la fecha del examen final, debiendo exponerlos en forma
oral para su aprobacién. En dicha instancia, los Profesores de la Catedra podran hacer preguntas
referidas a los trabajos practicos aludidos como a cualquiera de los temas tratado durante el cursado
y que fueron abordados en las instancias de exdmenes parciales.

El alumno deberda tomar contacto con los Profesores de la Catedra con la suficiente antelacion para
coordinar la fecha y hora de la instancia habilitante.

Examen final: el alumno que supere la instancia habilitante, estaran en condiciones de rendir el
examen final junto a los alumnos que rinden en condicién de regular.
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